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Berufliche Erfahrungen

Grunder und Partner der SHT Schweizerische Hotel Treuhand AG, Zirich, seit
2012, mit Fokus Buchfihrung, Wirtschaftsberatung und Wirtschaftsprifung in
der Hotelindustrie.

Grunder und Partner der CFB network AG, Zurich, seit 2004 mit Fokus

Beratung, Coaching und Vermittlung in der Hotel- und Tourismusindustrie.

Senior Consultant bei der Schweizerischen Gesellschaft fur Hotelkredit SCGH,
in den Jahren 2000-2004 mit Fokus Beratung und Finanzierung in der

Hotelindustrie.

Mehriahrige Projekt- und Fuhrungserfahrung in der Hotel- und
Tourismusindustrie, im Treuhandwesen und im Bankensektor.



Kurzlebenslauf

Kompetenzen

Im Engadin in Hoteliersfamilie aufgewachsen, Wirtschaftswissenschaftliches
Studium an der Universitat St. Gallen (HSG) sowie an der University of Western
Ontario (UWQO), Canada. Lizentiat (1996) und Doktorat (2002) an der
Universitat St. Gallen (HSG).

Mebhriahrige Projekt- und Fohrungserfahrung als Projektmitarbeiter in einem
Forschungs- und Beratungszentrum, als Gastgeber in der KMU Hotellerie, als
Mitarbeiter in einer Treuhandfirma sowie in einem Finanzinstitut.

Langjshriges Wirkungsfeld als Coach und Berater fur Hoteleigentimer,
Hotelbetreiber, Hotelentwickler, Banken und &ffentliche Verwaltungen mit
Fokus auf operative, strategische und finanzwirtschaftliche Fragestelungen in
der Hotel- und Tourismusindustrie, Vermittlung und Verkauf von Hotelimmobilien.

Erstelung von Gutachten wie Unternehmensbewertungen oder
Machbarkeitsstudien.

Unterstitzung in der Strategieentwicklung (Positionierung/Repositionierung) und
der Erstelung von Businessplanen.

Begleitung von Kooperationsprozessen fur klein- und mittelgrosse
Hotelbetriebe

Begleitung von Projekientwicklungen - Suche und veriragliche Bindung von
Hotelbetreibern (Management-, Miet- oder Franchisevertrag).

Begleitung von Transaktionsprozessen - Verkauf von Hotelimmobilien und
Hotelgesellschaften





